
「達人１００講」講師プロフィールシート

記入日：　Ｈ20年　7月　31日
フリガナ：オオガキ ヒサオ

お名前：大垣 壽雄
社名/所属団体名：
合資会社　ギャラックス
社団法人　日本経営士会
役職名/肩書：代表社員　チーフコンサルタント

業種/職種：経営コンサルタント、セミナー講師

出身地（都道府県）（子ども時代を過ごしたところをお書き下さい）：
　　　　　　　　　東京都渋谷区生まれ
URL： galax.co.jp

年月

1973年

1984年

1988年

講師紹介文（個人・会社の特徴とＰＲをお願いします）

著作・受賞歴（個人・会社）・メディア紹介実績など
年月

2008年2月

2007年2月
2007年6月～2008年2月

2005年11月

2002年9月
1993年1月～12月

年月

講演テーマ（例）
テーマタイトル
１詳細

テーマタイトル
２詳細

テーマタイトル
３詳細

講演謝礼

自由国民社より「社長を熱くする経営四字熟語百選」を出版

生産性新聞に「企業経営に活かす四字熟語」を連載

変化が激しいからこそ経営戦略と経営計画を作ろう！

・羅針盤のない航海は危険です。
・理念と戦略を実現する条件は目標と計画がテーマ別に明文化されることです。
・全社員の努力目標を言葉と数字で表すからモチベーションが上がるのです。
・誤りを繰り返さない、ムダな努力をしないために経営計画が必要なのです。

巻き返しの戦略

・まだ間に合う！やり方を変えれば目標は達成できる。
・情報が教える目標達成の阻害要因
・実行の優先順位の決め方と役割分担
群を抜く顧客満足の実現が成功への近道

・モノだけでは売れない時代。モノとコト（サービス）の組み合わせで売れる。
・キーワードは安全、安心、信頼、スピード、共鳴、快適そして個客
・ＣＳを支えるのはＥＳ

コンサルティングのコンセプト：　「期待される力。期待を超える力をつけよう！」
信条：　「針の穴くらいの抜け道は必ずある」
主なコンサルティング業務：　経営戦略　経営計画の策定支援　収益構造確立支援
　　　　　　　　　　　　　　経営システム・マニュアル作成指導
　　　　　　　　　　　　　　営業マン教育　幹部教育　顧客満足のためのしくみと社風づくり
　　　　　　　　　　　　　　労働生産性向上のためのしくみ作り　会社の危機管理

内容

ぱる出版より「バラの花はなぜ、利益ゼロでも売り切ると儲かるのか！」を出版

社）日本経営士会総合研究所より「診療所開業ガイドブック」（共著）を出版

社）日本経営士会全国研究会議で論文「新しい時代の経営支援…」が優秀賞を受賞
月刊ﾎﾞﾗﾝﾀﾘｰに「社長学解体新書」を連載。その他日刊工業新聞・日本経済新聞など多数の実績

内容

商工会議所、青年会議所、中小企業家同友会、倫理法人会、商店会、卸売団地

各種業界団体、官公庁、企業など　年間70～100回

出店は13店に及んだが、連帯保証をしていた会社の倒産により関連する会社5社を整理。
無一文の身に残されたのは1億数千万円の借金。
塾チェーンの立ち上げ等4足のわらじをはいて泥沼からはい上がる。
その4足のうちの1足コンサルティングに全転換し復活を果たす。

　10万～　　　　○20万～　　　　　30万～　　　　5０万～　　○をお付けください　　(応相談）

写真

プロフィール（個人・会社を含めての経歴・社歴・実績）

o

内容

講演歴

地方公務員、商工会議所経営指導員、セールスマン等を経て塾、住宅機器販売会社を
経営するかたわら外食産業チェーンをめざして1号店を立ち上げる。



東京都千代田区猿楽町2-6-5 大場ビル3F (有)コネクトデザインコンサルティング内 

　　ドリームロード　桜井　道子

TEL:03-3219-7331 FAX:020-4665-4616
mail: info@dreamroad.biz


